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CARTA ANUAL DE GOVERNANCA CORPORATIVA Participacdo Societaria

Sobre a Compagas

A Compagas - Companhia Paranaense de Gas - é a empresa responsavel pela distri-
buicdo de gas natural no Estado do Parana. Atende clientes dos segmentos residencial,
comercial, veicular, industrial, de cogeracao, matéria-prima, geracao de energia em hora-
rio de ponta e térmica.
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Fuma sociedade de economia mista constituida em 06 de julho de 1994, sob o contro -
le indireto do Estado do Parana. Sua atividade principal é a exploragado do servico publico
de fornecimento de gas canalizado, conforme estabelece a Lei Estadual n® 10.856/94,
que promulga a concessdo deste servico de acordo com o paragrafo 2° do Art.25 da
Constituicao Federal, para a utilizacdo por todos os segmentos do mercado consumidor.

A Compagas tem como acionistas

» a Companhia Paranaense de Energia - Copel, com 51%
das agdes,

» a Petrobras Gas S.A. - Gaspetro, com 24,5% e

» a Mitsui Gas e Energia do Brasil Ltda., com 24,5%.

Referencial Estratégico

A Compagas pauta suas agoes baseada em transparéncia, equidade, prestagdo de con-

tas e responsabilidade corporativa.

. Presenca da Compagas no Parana
» Missao

A Compagas leva os beneficios e vantagens do gas natural a mais de 39 mil consumido-
res de 17 municipios do Estado do Parana: Araucaria, Balsa Nova, Campo Largo, Curitiba,
Palmeira, Ponta Grossa, Sdo José dos Pinhais, Fazenda Rio Grande, Londrina, Colombo,
Quatro Barras, Pinhais, Campina Grande do Sul, Paranagua, Sao Mateus do Sul, Carambei
» Visdo e Castro. A Companhia mantem seu objetivo de chegar a cada vez mais consumidores,

“Satisfazer as expectativas dos clientes atuando com exceléncia no servico de distri-
buicdo de gas, garantindo o suprimento, de forma rentavel, segura, ambientalmente
adequada e com melhoria da qualidade de vida".

Consolidar e ampliar a presenca nos diferentes segmentos de mercado, e ser reco- levando o gas natural como um indutor de desenvolvimento a mais municipios do estado.
I

nhecida como a melhor distribuidora de gas canalizado da regiao sul.

» Valores

Etica e Responsabilidade: nossos valores morais nos conduzem com responsabilida-
de e eficacia na direcdo da geracdo de valor para a sociedade.

Comprometimento e Desenvolvimento Profissional: com espirito de equipe e um
elevado grau de comprometimento, compartilhamos nosso desenvolvimento profis-

sional para o crescimento da Compagas.
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Melhoria Continua: trabalhamos para atingir a exceléncia empresarial, melhorando
continuamente nossas praticas e atitudes para gerar prosperidade aos acionistas, co-
laboradores, clientes e fornecedores.

Municipios com gas natural - 17
(14 com a rede, 2 com GNC,
1 com GNL)

Foco no Cliente: nossos clientes sdo a razao de nossa existéncia e dedicamos a eles
nossos talentos.

Rede existente até Dezembro/17:
812 km

FOZ DO
Qualidade de Vida: valorizamos a qualidade de vida, colocando o ser humano no IGUACU

1 Atendimento a Lei centro de nossas prioridades empresariais.

13.303, art 8, inciso
Il e VI

Perenidade do Negécio: nossa visao esta dedicada a potencializar agcdes que garan-
tam a perenidade do negdcio.
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Composicao e Remuneracao da Administracao
Participacao no mercado em 2017

Em 2017, o volume de vendas da Compagas atingiu a média anual de 1.156.657 m3/ Representantes do Conselho de Administragdo

dia. Na comparagéo nacional, o volume comercializado pela Companhia correspondeu a Presidente - Fernando Xavier Ferreira (*)

3,0% do total de géas natural vendido no pais. Entre os estados do Sul, a Compagas foi Carlise Aparecida Kwiatkowski (*)

responsavel por 24,1% do volume de gés natural. O comparativo foi realizado entre as Raquel Pizzatto Marcello (*)

distribuidoras do pais a partir dos dados extraidos do Boletim Mensal de Acompanha- Anderson Gil Ramos Bastos (*)

mento da Industria do Géas Natural, organizado pelo Departamento de Géas Natural da Walter Fernando Piazza Junior (**)

Secretaria de Petréleo, Gas Natural e Combustiveis Renovaveis, do Ministério de Minas e () Eleicio na 92° Assembleia Geral Extraordingria (AGE) de 07 de junho de 2017.
Energia (MME), e exclui a demanda termelétrica. (**) Eleicdo na 86® Assembleia Geral Extraordinaria (AGE) de 16 de dezembro de 2015.

Representantes do Conselho Fiscal
Presidente - Claudio Luiz Pacheco (*)

PARTICIPACAO DA COMPAGAS NA DISTRIBUICAO DE GAS NATURAL - 2017 (%) Celso José de Faria Viana ()
David dos Santos Mouta (*)

(*) Eleicdo na 92° Assembleia Geral Extraordinaria (AGE) de 07 de junho de 2017.

Diretoria Executiva

Diretor-Presidente — Jonel Nazareno lurk
Diretor de Administracdao de Financas — Eduardo Buschle
Diretor Técnico-Comercial — Theodoros Panagiotis Marcopoulos

Eleicdo na 1367 Reunido do Conselho de Administragao (CAD) de 09 de junho de 2017.

100%
100

Remuneracado da Administracdo

75
50 Administradores e Conselheiros Fiscais da Compagas tém sua remuneragao definida
25 24.1% em Assembleia Geral. Em 2017, a remuneracao global anual da Diretoria, do Conselho
3% de Administracdo e do Conselho Fiscal foi de R$ 2,2 milhes, conforme o quadro abaixo:
0
Brasil Regigo Sul Parana

REMUNERACAO DA ADMINISTRACAO

B Conselho de Administracdo R$ 404.024,18

Governanca Corporativa Conselho Fiscal R$ 163.031,55
B Diretoria Executi R$ 1.675.499,80

A estrutura de governanga da Compagas conta com Conselho de Administragdo, Con- retoria Executiva $ '
selho Fiscal, Diretoria Executiva, Auditoria Independente e Assessoria de Governanca Total R$ 2.242.555,53

Corporativa e Gestao de Risco.
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2 Disponiveis em:
http://www.coso.org/
guidance.htm

Estrutura de Controle

A estrutura de controle da Compagas estabelece mecanismos de governancga pautados
nos principios do Committee of Sponsoring Organizations of the Treadway Commission
(COSOY, para prevencao de agdes prejudiciais a Companhia. Conforme estes principios,
os controles estdo presentes nas 17, 2% e 3? linhas de defesa, atuando respectivamente
na acdo dos administradores e empregados por meio da implementacao cotidiana de
controles internos, no compliance e gestao de riscos avaliando o cumprimento da legis-
lagdo e regulamentacao em vigor e, por Gltimo, na atividade de auditoria interna desem-
penhada pelas auditorias internas dos acionistas. Sequem as tabelas demonstrativas dos
controles internos implementados na 1? linha de defesa:

PROCESSOS COM MATERIALIDADE FINANCEIRA  QUANT. CONTROLES

Acessos ao Sistema 01
Obrigacao Tributaria e Fiscal 03
Fechamento Contabil 07
Intangivel 04

Juridico 02

Logistica e Suprimentos 04
Receita 05
Tesouraria 02

TOTAL 28

Tabela 01 —-Temas da Matriz de Controle dos processos SOX da Compagas

PROCESSOS DO NIVEL CORPORATIVO (ENTITY LEVEL) QUANT. CONTROLES

Orgamento 09

Codigo de Conduta 06

Desenvolver Estruturagao Organizacional 02
Monitoramento do Ambiente de Riscos e Controles 05
Planejamento Estratégico 02

Recursos Humanos 06

Socioambiental 03

Continuidade do Negdcio 01

TOTAL 34

Tabela 02 — Temas da Matriz de Controle dos processos do Entity Level SOX da Compagas
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Politicas e Praticas de Governanca Corporativa

A Compagas atua de acordo com as melhores praticas de governanca corporativa
envolvendo o relacionamento entre acionistas, Conselho de Administracdo, Auditoria
Externa, Conselho Fiscal e Diretoria Executiva com as demais partes interessadas® da
Companhia. Visando potencializar acdes que garantam a perenidade do negdcio, a Alta
Administragdo da Companhia busca politicas e praticas de Governanca Corporativa com
visdo de longo prazo, objetivando a sustentabilidade econdmica, social e ambiental.

Ressalta-se que as melhores praticas de governanca estao pautadas em principios de
transparéncia, equidade, prestacdo de contas e responsabilidade corporativa. Neste sen-
tido a Companhia esta se adequando para atender a Lei 13.303/2016 que determina os
requisitos minimos de transparéncia, controle interno e compliance.

Analise de Risco

O gréfico a seguir resume os principais riscos setoriais que podem afetar os negécios
da Compagas, os quais sao considerados no Plano de Negdcios da Companbhia.

Financeiro Tecnolégico

Riscos Externos

1. Financeiro — Aquisicao do gas natural. Com o reposicionamento de mercado da
Petrobras, as distribuidoras estaduais deverdo se estruturar para assumir a atividade
de aquisicdo do gas natural buscando outras fontes de suprimento.

2. Legal - Atraso na emissao de licencas ambientais. As atividades de distribuicao
de gas natural estdo sujeitas a abrangente legislacdo federal, estadual e municipal e
a fiscalizagdo pelas agéncias governamentais brasileiras, responsaveis pela implemen-
tagcao de leis e politicas ambientais e de salde. Essas agéncias podem tomar medidas
coercitivas contra a Companhia por inobservancia de seus regulamentos e das exigén-
cias estabelecidas para a manutencao das licengas ambientais.

3. Legal - Atendimento aos requisitos do contrato de concessdo. O entendimento
da Companhia e dos seus acionistas é de que o término da concessao se da em julho de
2024, conforme os termos da cladusula 1.1 do contrato de concessdo em vigor, em que
pese o contido no artigo 15 da Lei Complementar Estadual n® 205/2017. A administra-

3 Partes Interessadas
ou “stakeholders”,
compreendem todos
os entes envolvidos
com os negdcios e/
ou operacdes da
Companbhia: acionistas,
clientes, fornecedo-
res, publico interno,
poderes publicos, a
comunidade e o meio
ambiente
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¢ado da Companbhia, de forma diligente, estd tomando as medidas necessérias junto ao
Poder Concedente para assegurar o pleno entendimento sobre os termos do contrato.

4. Legal - Interrupcao do suprimento de gas natural. O suprimento de gés natural
para a Compagas é realizado através do GASBOL, onde parte do volume é proveniente
da Bolivia e a outra parte, gas nacional, pois a Petrobras, preocupada com o impacto de
uma possivel interrupcao do fornecimento de gas boliviano, buscou alternativas para o
suprimento da commodity para o mercado brasileiro. Com o reposicionamento de mer-
cado da Petrobras no fornecimento de gas natural, abriu-se uma nova perspectiva de
negociacao direta entre as distribuidoras estaduais e os fornecedores, incluindo a Bolivia.

5. Legal - Programa Gas Para Crescer. O programa Gas para Crescer, criado em
2016 pelo Ministério de Minas e Energia (MME), tem por objetivo enderecar as mu-
dangas de que o mercado de gas natural precisa para se desenvolver. As medidas
integram o projeto de lei 6407/2013 encaminhado ao Congresso Nacional para a
criagdo de novas regras de fomento do setor no pais.

6. Legal - Aumento do custo da molécula de gas e gestdo do contrato de supri-
mento. A Companhia estuda alternativas de suprimento para garantir o fornecimento
de gas natural aos seus clientes. Nas avaliagoes, o custo da molécula de géas é consi-
derado, incluindo o impacto aos consumidores.

7. Macroeconémico - Condi¢cées econémicas. As condigdes politicas e econdmicas
no Brasil e no exterior podem afetar o negécio da Compagas, pois parte do suprimen-
to de gas da Companhia é oriundo da Bolivia (GASBOL), e na sua formagao de preco
impacta a variagao cambial e a cesta de 6leos, onde estéa incluso também o petrdleo.
O preco de compra do gas natural é em doélar e depende da variagdo cambial para
pagamento em moeda nacional.

Riscos Internos

8. Financeiro - Queda no consumo de gas originando penalidades e compromis-
sos contratuais. A crise econémica brasileira, com a consequente retracdo do merca-
do, provocou a postergacdo de ampliagdo de plantas industriais, reducdo de consu-
mo, mudanca de localizagdo para outras regides e, por fim, fechamento de fabricas.
Esse cenério impactou na queda de consumo de gés e poderd gerar compromissos
contratuais por parte da Compagas ao supridor.

9. Legal - Término do contrato de fornecimento do GNL. Com a aproximacao do
encerramento do contrato de suprimento de Gas Natural Liquefeito (GNL), a Com-
pagas executa um novo processo de contratagcdo do combustivel nesta modalidade.

10 e 11: Tecnolégico - Infraestrutura de Tl / Violagcao de integridade da informa-
cao. A infraestrutura de Tl é parte vital nas empresas e engloba instalagdes, equipa-
mentos, softwares e pessoas. As instalacoes fisicas, os equipamentos e os softwares
devem ser adequados para diminuir os riscos de interrupgao das atividades do neg6-
cio da Companhia e proteger os processos criticos contra falhas e desastres, permi-
tindo sua retomada o mais rapido possivel.
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DESEMPENHODACOMPAGAS

A comercializagao total de gas natural em
2017 atingiu a média anual de 1.156.657
m3/dia. Em relacdo ao ano de 2016, a média
registrou uma retracao de 8% (nado incluin-
do o volume de gas fornecido a UEG Arau-
caria — UEGA). No ano, a Compagas dis-
ponibilizou a sua rede de distribuigao para
o abastecimento a referida usina, uma vez

que o contrato do consumo do combusti-
vel foi firmado diretamente entre a UEGA e
o supridor. Em 2017 foram entregues 39,2
milhdes de m3 para a UEG Araucaria.

Em 2017, os segmentos residencial, co-
mercial e de matéria-prima foram destaque
com incrementos de 10%, 4% e 2% nos vo-
lumes comercializados, respectivamente.

COMERCIALIZACA® DE GAS NATURAL N® PARANA - 2016/2017

Comercializacao

Residencial 23.251
Comercial 15.098
Industrial 795.032
Veicular 84.738
Cogeragao 161.264
Matéria-Prima 178.926
G.E.E. 831
Total mercado nao térmico 1.259.140

No ano, o segmento industrial respon-
deu por 61% do total de gés natural distri-
buido pela Compagas em 2017, seguidos
pelos segmentos de matéria-prima com
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Média 2016 (m%¥d) Média 2017 (m3/d) 2016/2017 (%)

25.670 10%
15.716 4%
699.497 -12%
77.561 -8%
154.408 -4%
183.389 2%
418 -50%
1.156.659 -8%

participacao de 16%, cogeragcdo de 13%,
do veicular representando 7% do volume
total, e dos setores residencial e comercial,

que somam 3%.

Segmento Residencial
é destaque em 2017
com incremento

de 10% no volume
comercializado.
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PARTICIPACAO NO VOLUME MEDIO DIARIO POR SEGMENTO (%)

2% 1%

Clientes e segmentos atendidos

Em 2017, a base de clientes da Compa-
gas apresentou um crescimento de 10%,
com a entrada em operacdao de mais de
3,5 mil novos clientes, totalizando 39.776
consumidores atendidos nos segmentos re-
sidencial, comercial, industrial, veicular, co-

B ndustrial 61%

[ Matéria-prima 16%

H Cogeracao 13%
Veicular 7%
Residencial 2%

[ ] Comercial 1%

geragao, matéria-prima e geragdo de ener-
gia elétrica em horério de ponta. Destaque
para o segmento residencial, que superou
a marca de 39 mil unidades com o forneci-
mento de gas natural.

CRESCIMENTO DO NUMERO DE CLIENTES POR SEGMENTO - 2016/2017

Segmentos atendidos 2016
Residencial 35.528
Comercial 458
Industrial 157
Veicular 36
Cogeragao 2
Matéria-Prima 3
G.E.E. 4
Total mercado nao térmico 36.188

2017 2017/2016 (%)
39.097 10%
461 1%
173 10%
36 0%
2 0%
3 0%
4 0%
39.776 10%

Mercado Industrial

Em 2017 a Compagas iniciou o forneci-
mento de gas natural para 20 novos clien-
tes industriais, incrementando em 10% sua
base de clientes no segmento. Entre os
novos consumidores estdo a Aguia Siste-
mas, a Brauns Bier e a Allnex, localizadas
em Ponta Grossa, a Praxair, instalada em
Pinhais, a Tecpar, a Modelo, a Bras-Onda
e a Cervejaria Bodebrown, todas de Curiti-
ba, a Lamigraf, em Sdo José dos Pinhais, a
Novvalight, em Campo Largo, e em Londri-
na a Fast Gondolas Il e a Ariam. Com isso,
a carteira de clientes do segmento encer-
rou o ano com 182 indUstrias — este total
inclui os segmentos industrial, de cogera-
¢do, matéria-prima e geracdo de energia
elétrica em horério de ponta.

Com volume médio de vendas de 699.497
m3/dia, o segmento industrial representou
61% das vendas de gas natural em 2017 e
retracdo de 12% em relagdo a 2016.

Em relagdo aos demais segmentos aten-

Mercado Termelétrico

O cenario do Mercado Termelétrico foi dife-
renciado no Parana em 2017. A UEG Araucéa-
ria — UEGA firmou um contrato de suprimento
com a Petrobras para garantir sua operacdo. A
Compagas coube o servico de distribuicdo do
gés natural para a usina termelétrica. Em 2017
foram entregues 39,2 milhdes de m?3 para a
UEG Araucéria, em comparacao com 15,4 mi-
lhdes de m3 registrados em 2016.

Em 2017 as térmicas brasileiras foram
acionadas para garantir a operagdao do
sistema em funcao dos efeitos da seca no
pais. Os reservatérios das regides Sudeste
e Centro-Oeste ficaram abaixo da sua ca-
pacidade de armazenamento de energia,
registrando os menores volumes desde
2001. Vale destacar que é na Regido Sudes-
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didos pela Compagas nas industrias, maté-
ria-prima registrou breve alta no consumo
de gas natural, de 2%; o uso para cogera-
cao teve queda de 4% e geragdo de ener-
gia elétrica em horario de ponta caiu 50%.

A estratégia da Compagas para o mercado
Industrial continuara sendo a manutencao, a ft
delizacdo e o incremento de volume, amplian-
do a base de clientes através de novas contra-
tacOes industriais nas regides onde ja ha rede
de distribuicao de géas natural e da ampliacédo
de fornecimento do combustivel para outros
processos, em clientes j& contratados.

Na comparagdo nacional, o consumo das
indUstrias paranaenses, somando os seg-
mentos industrial, grandes consumidores,
cogeragdo, matéria-prima e geracao de
energia elétrica em horéario de ponta, re-
presenta 1,2% do total de gas natural utili-
zado pelo setor em todo o pais. Na Regido
Sul, o volume utilizado no Parana represen-
ta 20% do comercializado nos trés estados.

te que se encontra a maior concentragao
da demanda e onde estao alguns dos maio-
res reservatorios hidricos do pais.

Para 2018, a perspectiva é que as térmi-
cas continuem a gerar energia. De acordo
com especialistas que estudam o tema no
Ministério de Minas e Energia (MME) e no
Centro Brasileiro de Infraestrutura (CBIE),
ano a ano os reservatorios tém encontrado
dificuldades para assegurar confiabilidade
energética, o que indica claramente a ne-
cessidade de introdugdo da geragdo térmi-
ca com gas natural na base, ou seja, ope-
rando em cerca de 70% do tempo, como
um reservatoério virtual, a fim de garantir a
confiabilidade do sistema e suportar o cres-
cimento da demanda energética.
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Mercado Veicular

O Gaés Natural Veicular (GNV) teve des-
taque em 2017 pela sua competitividade
frente aos combustiveis liquidos. O ano foi
marcado pelos frequentes reajustes de pre-
cos do etanol e da gasolina nas refinarias
e para o consumidor. De acordo com da-
dos da Agéncia Nacional do Petréleo, Gés
Natural e Biocombustiveis (ANP), o valor
médio da gasolina para o consumidor final
subiu 9,16% em 2017. No Parana, o preco
médio deste combustivel fechou o ano em
R$ 4,002.

Em funcao deste cenério, no ano, a eco-
nomia média do GNV em relagdo ao eta-
nol foi de 48% e frente a gasolina chegou a
44%. A frota de veiculos com o combustivel
também cresceu. Em 2017, 700 carros ini-
ciaram o uso do GNV e a frota paranaense
atingiu a marca de 35 mil veiculos com gés
natural.

No entanto, mesmo com a maior econo-
mia e com o aumento no nimero de vei-
culos, o volume de GNV comercializado no
estado foi 8% menor que em 2016. No ano,
foram vendidos mais de 28 milhdes de m3
no estado, uma média diaria de 77.561 m3
- 0 que representa 7% do volume total co-
mercializado pela Compagas durante todo
o ano. Entre os estados do Sul, o consumo
registrado pelo segmento veicular no Parana
representa 13% do total comercializado no

setor. Na comparacao nacional, a represen-
tatividade do volume paranaense é de 1,4%.

No segmento, destaca-se a ligagdo do
Posto Jardim Botanico, em Pinhais, na
Regidao Metropolitana de Curitiba (RMC)
a rede de distribuicdo de gas natural. O
estabelecimento era, desde 2011 até en-
tdo, atendido pelo sistema de Géas Natu-
ral Comprimido (GNC) - carretas faziam o
transporte do combustivel até o posto. A
mudanca no fornecimento com a interliga-
cdo do Posto Jardim Botéanico a rede foi
possivel pela conclusdo do Projeto Nordes-
te RMC, que interligou com 35 km de dutos
os municipios de Pinhais, Colombo, Quatro
Barras e Campina Grande do Sul. Além do
Posto Jardim Botanico, outros clientes tam-
bém ja foram ligados a rede de distribuicdo
com a conclusdo deste projeto, como as
indUstrias Faurecia e Metalkraft, em Qua-
tro Barras, o Hospital Angelina Caron, em
Campina Grande do Sul, e o Posto TS, em
Colombeo.

O segmento encerrou o ano com 36 pos-
tos revendedores instalados em Curitiba,
Campo Largo, Colombo, Sao José dos Pi-
nhais, Ponta Grossa, Pinhais e Paranagua.
Um posto em Londrina, no Norte do Es-
tado, comercializa o gas natural fornecido
pela Gas Local.

Mercado Urbano (Residencial e Comercial)

O mercado urbano, formado pelos seg-
mentos residencial e comercial, se manteve
em crescimento, totalizando 39.558 clien-

tes em 2017 e representando mais de 98%
do total de clientes da Compagas.

Consumidores Residenciais

Em 2017, a Compagas ampliou em 10% o
ndmero de clientes residenciais, alcangando
um total de 39.097 unidades domiciliares li-
gadas, ou seja, com o gas natural disponivel
para utilizagdo. Comparativamente, pode-
mos dizer que sao cerca de 120 mil pessoas
que utilizam o combustivel fornecido pela
Compagas para as principais atividades do
dia a dia, desde a coccdo de alimentos até o
aquecimento de agua. Como consequéncia,
o volume de gés natural distribuido ao setor
também foi maior. A alta registrada também
foi de 10% em relagdo a 2016. A média dia-
ria anual passou de 23.251 m3 em 2016 para
25.670 m3 em 2017.

De janeiro a dezembro, 105 prédios da
capital paranaense passaram a utilizar o
gas natural, somando 3.569 novos domici-

Consumidores Comerciais

O mercado comercial, com aplicagcdo em
diferentes setores da economia (panifica-
doras, lavanderias, restaurantes, hospitais,
hotéis, entre outros), registrou alta no con-
sumo de gas natural. O setor alcancou uma
média diéria de 15.716 m3, sendo 4% maior
que em 2016. Este volume representa 27%
do total utilizado pelo setor no Sul do pais
e 2% do total nacional do segmento.

Quanto ao nimero de estabelecimentos

com gas natural no Parang, este se manteve
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lios atendidos. Ao todo, sao 839 edificios
que ja utilizam o sistema na cidade. Além
de Curitiba, dois edificios em Ponta Grossa
sao atendidos pela Compagas.

Pelo quinto ano consecutivo, a Compagas
encerrou o ano como a 3* maior distribuido-
ra de gas natural no segmento residencial
no que se refere ao volume comercializado,
ficando atréds somente das distribuidoras de
S30 Paulo e Rio de Janeiro, e como a 7% maior
em numero de clientes no setor, de acordo
com os dados consolidados da Abegas. En-
tre os trés estados da Regido Sul, o volume
utilizado no Parana representa mais de 60%
do comercializado para o segmento. Na com-
paracao nacional, o consumo das residéncias
paranaenses representa 2% do total de gas
natural utilizado pelo setor em todo o pais.

estavel. Entre fechamentos de comércios e
entrada de novos clientes a Compagas en-
cerra o ano de 2017 com 461 clientes co-
merciais. Entre os estabelecimentos que ini-
ciaram o consumo do combustivel no ano,
destacam-se: New York Café Batel, Hospital
Unimed Ponta Grossa, Academia Blue Fit
Batel e Novo Templo da Igreja Universal do
Reino de Deus. No ano, também foram fir-
mados mais 16 novos contratos com inicio
de fornecimento previsto para 2018.

2015 201 6 2017 Em 2017, segmento
comercial registrou
Residencial 31.158 35.528 39.097 alta de 4% no
Comercial 436 458 461 consumo de gas

natural.

Total Mercado Urbano 31.594 35.986 39.558
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Rede de Distribuicao e investimentos

Para cumprir seu Plano de Negdcios a
Companhia executou obras nos municipios
ja atendidos pela rede de distribuicao de
gas natural. No ano, a Compagas realizou
um investimento de cerca de R$ 14,41
milhoes em sua rede de distribuicao para
garantir a integridade da rede e o forneci-
mento continuo aos seus clientes.

Para o atendimento ao mercado urba-
no foram investidos R$ 7,48 milhdes para
a construcao de rede e para a ligagdo de
mais de 3,5 mil empreendimentos residen-
ciais e comerciais. No setor industrial, mais

de R$ 3,31 milhdes foram direcionados
para a execucao de ramais e projetos para
ligacao de 20 clientes.

A Compagas investiu mais de R$ 3,40
milhdes em obras de integridade de rede
para garantir a operagdo e o fornecimento
continuo de gas natural a todos os clientes
da Companhia.

Como parte do investimento realizado
no ano de 2017, a Compagas destinou re-
cursos para estudos do Projeto Lapa, Pro-
jeto Distrito Industrial de Castro e Projeto
Residencial de Ponta Grossa.

DISTRIBUICAO DE INVESTIMENTOS

1%

Captacao de Recurso

Para financiar parte do plano de inves-
timentos, a Compagas contratou em 2015
um financiamento junto ao BNDESPAR no
valor de R$ 33 milhdes para execucdo de
uma parte do ramal Distrito Industrial Pon-
ta Grossa Il e para os ramais que interligam
os municipios de Carambei e Castro. Em
2017 foram liberados para a Companhia o
valor de R$ 6 milhdes, que foram somados
aos R$ 23,7 milhdes ja recebidos em 2016.
Esse financiamento serd amortizado até o
més de dezembro de 2021.

0%

[ | Saturacdo urbano 52%
Integridade da rede 24%
[ | Saturacao industrial 23%
Lapa 1%
B Residencial P. Grossa fase | 0%
B Distrito Industrial Castro 0%
[ ] Outros - Operacdes 0%

A Compagas também possui um finan-
ciamento no valor de R$ 62,6 milhdes que
serd totalmente amortizado até dezem-
bro de 2018. Este processo foi contratado
com o BNDES em 2013 e financiou parte
das obras de construcao da rede de gas
nos Projetos Curitiba Nordeste, Nordeste
RMC, Fazenda Rio Grande, Londrina, Dis-
trito Industrial Ponta Grossa Il e saturacado
Industrial/Residencial. Os recursos foram
recebidos ao longo das obras, realizadas
entre 2012 e 2014.
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